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Die Mauertest-Frage auf Englisch

Einige von Ihnen, liebe Leser, führen immer mal wieder auch Verhandlungen auf Englisch durch. Und weil ich regel
mäßig danach gefragt werde, wie denn der korrekte Wortlaut der Mauertest-Frage auf Englisch sei, bekommen Sie dies 
hier von mir:

Die Struktur bleibt natürlich exakt dieselbe wie in der deutschen Version. Sie besteht aus zwei Teilen:

•	 „I cannot offer you X –“ 
	 Formulieren Sie diesen ersten Teil immer mit Ihren eigenen Worten. Aber klar, kurz und auf den Punkt!
•	 Und nahtlos ohne Pause die Frage: „are you willing to let this deal fail now?“
	� Dieser zweite Teil muss immer genau so, wortwörtlich, kommen! Bitte ändern Sie die Formulierung nicht (andernfalls 

funktioniert sie nicht 100% verlässlich).

Viel Erfolg beim Einsetzen – and good luck!


